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Liebe Freunde und Geschäftspartner, 

die fortschreitende Automatisierung und 
Digitalisierung in der heutigen Zeit eröff-
net völlig neue Möglichkeiten und verän-
dert die Kommunikation. Auch in unserer 
Branche sorgen modernste Techniken 
und der strukturelle Wandel in einem 
immer dynamischeren Marktumfeld für 
neue Herausforderungen in den alltäg-
lichen Prozessen. 

Neue Wege in die Zukunft

Ein Umstand, den wir im Hause VOGT im vergangenen Jahr an verschiedensten Stellen bemerkt 
haben. Die Einführung eines neuen Warenwirtschaftsprogrammes, Veränderungen der Betriebs-
strukturen, innovative technische Weiterentwicklungen und einige neue Mitarbeiter sollen dem 
Unternehmenswachstum Rechnung tragen. Auch wir mussten da alte Gewohnheiten ablegen 
und neue, teils unbekannte Wege beschreiten. 

Für  uns  als mittelständisches Familienunternehmen ist es dennoch enorm wichtig, dass der 
persönliche Kontakt zu unseren Partnern nicht zu kurz kommt. Wir arbeiten gerne mit profes-
sionellen Maschinen, am liebsten aber immer noch mit Menschen. Deshalb möchten wir unsere 
Geschäftspartner auf verschiedenen Kommunikationswegen erreichen und Sie über interessante 
Neuigkeiten der VOGT GmbH informieren. 

Nun halten Sie also die erste Ausgabe des VOGT Kundenmagazins in Ihren Händen. Die Einfüh-
rung eines Kundenmagazins ist auch ein neuer Weg, um Sie künftig mehr an unserer Arbeit, den 
Erfolgen und unserem Wissen teilhaben zu lassen. Freuen Sie sich auf interessante Themen in 
diesem Heft.

Und nun? Weitermachen wie bisher? Was haben Sie sich für die kommenden Monate auf die 
Agenda geschrieben? 

Wir möchten unsere Position in der professionellen Landschaftspflege-Technik durch innovative 
Maschinen und zusätzliche Vertriebs- und Serviceaktivitäten ausbauen und erwarten dank Ihnen 
die Fortführung der guten Entwicklung der letzten Jahre. In diesem Sinne auf ein gutes Miteinan-
der, um mit Mut und Offenheit neue Wege zu beschreiten.

Herzlichst, Ihre Geschäftsführung der Firma VOGT

Wolfgang Vogt, Andre Vogt, Peter Schauerte
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„It‘s showtime“, hieß es am Sonntag 
den 10.11.2019 für das Messeteam. 
Es wurde viel im Vorfeld geplant 
und diskutiert. Die ersten beiden 
Messetage waren von Experten-
gesprächen geprägt, Händler und 
Journalisten waren nach Hannover 
gereist, um die neuen Superlative 
der Agrarbranche zu sehen und zu 
erleben. 

2.800 Aussteller  |  450.000 Besucher

OFFIZIELLER TREFFPUNKT DER BRANCHENBESTEN

Die VOGT GmbH & Co. KG zeigte 
auf insgesamt fast 520 qm Ausstel-
lungsfläche 7 verschiedene Marken 
aus ihrem Portfolio. 

„Profitechnik für die Landschafts-
pflege“ war das Motto des offen 
gestalteten Messestandes. 

VOGT
AUF DER 

AGRITECHNICA 2019

VOGT präsentierte erstmalig die 
neuen DRAGONE Schlegelmulcher  
DS 5200 sowie den DRAGONE FLEX 
Mulcher. Auf der anderen Seite des 
Standes wurde das neue Motoren-
konzept Stage V für die 175-er TP 
MOBILE Modelle, die Stubbenfräse 
D42 TRACK REMOTE von FSI so-
wie der preisgekrönte GREENTEC 
SCORPION präsentiert. 
Das breite, aber noch recht junge 
Anwendungsfeld der mobilen Ge-
räteträger weckte bei Kommunen 
und Dienstleistern erwartungsge-
mäß großes Interesse. Anhand der 
funkgesteuerten Raupen von MDB 
konnten Lösungen für verschiedens-
te Arbeiten in schwierigem Gelände 
präsentiert werden. Die universel-
le Einsatzmöglichkeit, die Verbes-
serung beim Arbeitskomfort und 
der Schutz des Anwenders waren 
schlagkräftige Argumente.
Mit fünf Neuvorstellungen ist es 
dem VOGT Team gelungen, die Be-
sucher am Stand zu begeistern. Der 
erfolgreiche Messeverlauf bestä-
tigt der Firma VOGT den Fokus auf 
Professionelle Landschaftspflege-
Technik weiter zu stärken und sorgt 
für Zuversicht und Vorfreude auf die 
anstehenden Herausforderungen im 
Jahr 2020.



Innovation 1: 
SCORPION Hybrid-Arm-System
Die entscheidende Innovation ist das zum Patent ange-
meldete „Hybrid-Arm-System“, das anders als bisherige 
Auslegearme dem Anwender sowohl den Betrieb mit 
Parallelführung als auch den Betrieb ohne Parallelfüh-
rung in einer Maschine und den Wechsel zwischen bei-
den Systemen auf Knopfdruck bietet.

Vorteil 1: Die Parallelführung des Auslegearms (Mas-
ter-Slave-System) erlaubt die einfache Bedienung der 
Maschine besonders in der Hecken-und Knickpflege, 
wenn sich der Abstand zwischen Traktor und Hecke lau-
fend verändert, die Arbeitshöhe des Schnittkopfes aber 
gleich bleiben soll.

Vorteil 2: Die nicht parallele Führung des Auslegearms 
spielt ihre Vorteile dann aus, wenn beispielsweise mit 
einem Böschungsmäher über den letzten Armabschnitt 
zwar der Mähkopf hin-und her bewegt werden soll, aber 
der schleppernahe Teil des Arms in gleicher Höhe ge-
fahren werden muss.

Vorteil 3: In der nicht-parallelen Arbeitsweise erfolgt 
der Schnitt sehr dicht am Traktor oder sogar über der 
Kabine. Dieses Einsatzszenario findet sich oft bei engen 
Wegen in hügeligen Gebieten, auf Gebirgswegen sowie 
auf Waldwegen.

NEUHEITEN  |  GREENTEC SCORPION

Agritechnica-SILBER-MEDAILLE
FÜR SCORPION AUSLEGEMÄHER

Die internationale Neuheiten-Kommission des AGRITECHNICA AWARD zeichnete die neue GREENTEC 
Auslegemäher-Baureihe SCORPION mit der Silbermedaille aus. Damit bestätigt die Neuheiten-Kommis-
sion die außergewöhnlichen Innovationen des SCORPION-Auslegers:

8 www.vogtgmbh.com
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Innovation 2: 
SCORPION Höhenkontrolle „AutoHeightControl“ 
(AHC). 
Die zweite Innovation ist die automatische Höhenkon-
trolle „AutoHeightControl“ (AHC), die automatisch die 
Mähkopfhöhe an die jeweilige Geländeformation an-
passt. Dadurch wird ein gleichmäßiges Schnittbild er-
zeugt, ohne dass der Fahrer ständig den Blick auf das 
Arbeitsgerät richten muss. Zudem sorgt das System da-
für, dass ein Aufprall auf größere Fremdkörper vermie-
den wird, da der Schneidkopf quasi über dem Boden 
und damit auch über größeren Hindernissen schwebt. 
Der Fahrer wird bei der Kontrolle des Arbeitsgerätes er-
heblich entlastet und kann sich beim Einsatz am Stra-
ßenrand besser auf den Verkehr konzentrieren.

Die SCORPION-Ausleger-Baureihe umfasst zehn Modelle in drei Serien mit Reichweiten von 3,3 m bis 8,3 m: 

–> Compact-Serie: Die beiden kleinen Modelle mit 3,3 m und 4,3 m Reichweite gehören zur Compact-Serie.

–> Standard- und Plus-Serie: Die vier größeren Modelle mit 5,3 m, 6,3 m, 7,3 m und 8,3 m Reichweite gibt es 
jeweils in zwei Varianten als Standard- und als Plus-Serie.

Alle Modelle werden sowohl für den Front- als auch für den Heckanbau angeboten

Innovation 3: 
SCORPION Vier-Punkt-Montage-System 
Die dritte Innovation ist das ebenfalls zum Patent ange-
meldete „Vier-Punkt-Montage-System“, das gegenüber 
dem herkömmlichen Drei-Punkt-Anbau die einseitigen 
Belastungen des Schleppers reduziert. Das neue An-
bausystem erlaubt dabei einen schnellen An- und Ab-
bau in wenigen Minuten.

Innovation 4: 
SCORPION-Auslegerarm
in hochfestem STRENX-Stahl 
GREENTEC setzt auf eine besonders robuste Bauweise 
für den Profi-Einsatz. Deshalb werden die neuen SCOR-
PION-Maschinen aus hochfestem STRENX-Stahl gefer-
tigt, wodurch der Auslegerarm stärker konstruiert wer-
den kann, sein Eigengewicht aber reduziert wird. Dies 
bietet dem Anwender zusätzlichen Spielraum bei der 
Auswahl der Anbaugeräte für das Mähen, Schneiden, 
Sägen und Mulchen. 

INNOVATIVE 
TECHNIK 

SOFORT BESTELLBAR--------------------LIEFERBAR AB FRÜHJAHR 2020

https://www.vogtgmbh.com/kat/mulcher/schlegelmulcher/


DRAGONE DS 5200

NEUHEITEN  |  DRAGONE DS 5200

HOHE FLÄCHENLEISTUNG
GERINGER KRAFTBEDARF
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Die zunehmende Bedeutung der Feldhygiene, 
auch zur Bekämpfung des Maiszünslers, macht das 
Mulchen von Ernterückständen wie Mais-, Raps- oder 
Getreidestoppeln unerlässlich.

Da dieser Arbeitsgang in einer sowieso extrem arbeitsintensiven Zeit ge-
macht werden muss, da die Erntearbeiten und anschließenden Feldarbeiten 
parallel erledigt werden müssen, sind schlagkräftige Mulchgeräte gefragt. 
Gleichzeitig sind aber die größeren, leistungsstarken Traktoren in der Ern-
te- oder Feldarbeit gebunden, sodass für den Mulcher nur vergleichsweise 
kleinere Traktoren zur Verfügung stehen, die oft auch nicht über eine Front-
hydraulik und/oder Frontzapfwelle verfügen.
Mit dem neuen DS 5200 stellt DRAGONE nun zur Agritechnica ein Gerät vor, 
bei dessen Entwicklung die Ingenieure der Firma VOGT genau diesen Um-
ständen Rechnung getragen haben.

Mit 5,20m Arbeitsbreite und einer innovativen Konstruktion, die vollständig 
aus hochfestem Qualitätsstahl STRENX S700 gefertigt ist, steht ein enorm 
schlagkräftiges Mulchgerät zur Verfügung, das auch härtesten Anforderun-
gen standhält. Gleichzeitig sorgen der spezielle Doppelspiralrotor und das 
intelligente Antriebskonzept für ein optimales Arbeitsergebnis bei außerge-
wöhnlich geringem Antriebskraftbedarf.

So können schon Traktoren mit 100 kW Leistung diesen Großflächenmulcher 
problemlos betreiben!

Der DRAGONE DS 5200 eröffnet daher ganz neue Möglichkeiten für eine 
schlagkräftige Feldhygiene und besticht gleichzeitig durch unvergleichliche 
Wirtschaftlichkeit, da die Leichtzügigkeit für deutlich reduzierten Kraftstoff-
verbrauch sorgt - so freut sich die Umwelt doppelt.

SOFORT BESTELLBAR--------------------LIEFERBAR AB FRÜHJAHR 2020

https://www.vogtgmbh.com/kat/mulcher/schlegelmulcher/
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Auf der Agritechnica 2019 in Hannover präsentierte 
der Landschaftspflege-Spezialist VOGT einen neu 
entwickelten DRAGONE Seiten- und Böschungsmul-
cher mit äußerst variablen Einsatzmöglichkeiten. 

Das Modell DRAGONE FLEX kann sowohl im Heck- als 
auch im Frontanbau des Schlepper eingesetzt werden. 
Über den innovativen FLEX Auslegerahmen mit Nei-
gungszylinder kann das Mulchgerät in verschiedenste 
Arbeitspositionen bewegt werden. 

Zur Heckenpflege wird der Arbeitswinkel des Mulchers 
90° nach oben ausgerichtet, für Mulcharbeiten in Grä-
ben oder Böschungen kann die Neigung bis zu 60° in 
die entgegengesetzte Richtung verstellt werden. 

Durch den großdimensionierten Verschieberahmen ver-
fügt der FLEX über eine außergewöhnliche Seitenaus-
lage des Mulchers von max. 4400 mm ab Schlepper-
mitte, die senkrechte Arbeitshöhe erreicht ebenfalls bis 
zu 4400 mm. 

Dank der einzigartigen Pendelaufhängung des Mulch-
körpers wird auch in steilen Böschungen oder engen 
Gräben eine optimale Bodenanpassung erzielt. 
Ermöglicht wird diese besondere Flexibilität durch das 
spezielle Antriebskonzept mittels mechanischen Zapf-
wellenantrieb und der hydraulischen Eigenversorgung 
über Kolbenpumpen (Hybridantrieb).  Zusätzlich mini-
miert der verschleißfreie Antriebsstrang (Eigenhydraulik 
mit integriertem Ölkühler) den Wartungsaufwand. 

FLEXIBLER SEITENMULCHER 

FÜR FRONT UND HECK

Die große Reichweite und Schlagkraft des Schlegel-
rotors, der auch Geäst bis 100 mm Durchmesser ver-
arbeitet, prädestiniert das Gerät für professionelle 
Mulcharbeiten mit hoher Beanspruchung. Um die Lang-
lebigkeit bei extremer Belastung zu gewährleisten, ist 
das Mulchgehäuse aus dem hochfesten Konstruktions-
stahl STRENX S700 gebaut. 

Wie alle DRAGONE Schlegelmulcher ist auch die Se-
rie FLEX mit einer durchgehenden, innenliegenden 
Rotorachse ausgestattet, die dem Schlegelrotor eine 
einzigartige Stabilität verleiht. Die doppelspiralförmige 
Anordnung der speziell geformten DRAGONE Hammer-
schlegel sorgt für eine unübertroffene Sogwirkung und 
ein sauberes Schnittbild.

NEUHEITEN  |  DRAGONE FLEX

DRAGONE FLEX



DIESEN BEITRAG FINDEN SIE Auch unter
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SOFORT BESTELLBAR--------------------LIEFERBAR AB FRÜHJAHR 2020

https://www.bauhof-online.de/d/vogt-praesentiert-neuen-dragone-flex-seitenmulcher-fuer-front-und-heck-auf-agritechnica/
https://www.vogtgmbh.com/kat/mulcher/schlegelmulcher/
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Seitenmulcher MIT GROSSEM SCHWENKBEREICH

GANZ SCHÖN
   NEBEN DER SPUR

IM FOKUS  |  DRAGONE COBRA

Der italienische Mulchtechnik-Hersteller DRAGONE und der Landschaftspflege-Spezialist VOGT arbeiten 
schon seit zwei Jahrzehnten sehr eng in der Entwicklung von professionellen Schlegelmulchern zusammen 
und gelten als einer der marktführenden Anbieter in Deutschland und Österreich. 

DRAGONE COBRA
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REICHWEITE IST „AUSLEGUNGSSACHE“

Dabei liegt der Fokus bewusst auf Mulchern für den 
Profi-Einsatz, die sich durch eine äußerst stabile 
Bauweise und technische Alleinstellungsmerkmale 
von gewöhnlichen Mulchgeräten unterscheiden. 
Wolfgang Vogt, Geschäftsführer der VOGT GmbH, 
erläutert die Vorzüge: „Alle DRAGONE Mulcher sind 
mit einer innenliegenden, durchgehenden Rotorachse 
ausgestattet, die dem Rotorrohr über Stützteller eine 
einzigartige Stabilität verleiht und so Unwuchten 
verhindert. Der Doppelspiralrotor mit den speziell 
geformten DRAGONE-Hammerschlegeln bietet das 
beste Arbeitsergebnis auf dem Markt, dies wurde durch 
mehrere Vergleichstests in den letzten Jahren bestätigt.“

Nun präsentiert VOGT einen neuen Seitenmulcher mit 
außergewöhnlichem Schwenkbereich: Mit dem Modell 
DRAGONE COBRA können Böschungen, Gräben oder 
Feldränder mit großer seitlichen Auslage gemulcht 
werden. 

Durch ein HEAVY-DUTY Zwischengetriebe und 
verlängerter Kardanwelle zum Riemenantrieb (5 
Keilriemen) kann das komplette Gerät von der 
Schleppermitte 140 cm nach rechts und 20 cm nach 
links versetzt werden. Somit steht ein gesamter 
Verschiebeweg von 1600 mm zur Verfügung, der 
dem DRAGONE COBRA eine besondere Flexibilität 
im Mulcheinsatz ermöglicht. Soll die Maschine in 
Kombination mit einem Frontmulcher gefahren 
werden, wird die Überlappung minimiert und die 
Flächenleistung damit erhöht. Falls ein randnahes 
Arbeiten an Gräben oder Feldwegen nicht möglich ist, 
sorgt der großdimensionierte Parallel-Schwenkarm 
für einen ordentlichen Sicherheitsabstand, bei 240 
cm Arbeitsbreite beträgt die Distanz zur Traktormitte 
großzügige 380 cm. 

Über die hydraulische Neigungsverstellung kann bis zu 
-65° im Graben und bis 90° an Böschungen und Hecken 
gearbeitet werden, beim Auftritt auf ein Hindernis 
(Baumstubben, Zäune etc.) reagiert die hydraulische  
Anfahrsicherung und der robuste Mulchkörper weicht 
entsprechend aus.

Neben der klassischen Grünlandpflege sind die 
gehärteten DRAGONE Hammerschlegel und das 
robuste Mulchgehäuse auch für Gestrüpp und Geäst bis 
maximal 100 mm Aststärke ausgelegt. 

Wie alle Profi-Mulcher von DRAGONE ist auch der COBRA 
aus hochfestem Spezial-Konstruktionsstahl STRENX 
S700 gebaut. Gegenüber üblichem Konstruktionsstahl 
wird eine doppelt so hohe Zugfestigkeit und damit 
längere Lebensdauer der Maschine erreicht.   

Neben der klassischen Grünlandpflege sind die 
gehärteten DRAGONE Hammerschlegel und das 
robuste Mulchgehäuse auch für Gestrüpp und Geäst bis 
maximal 100 mm Aststärke ausgelegt. 

Wie alle Profi-Mulcher von DRAGONE ist auch der COBRA 
aus hochfestem Spezial-Konstruktionsstahl STRENX 
S700 gebaut. Gegenüber üblichem Konstruktionsstahl 
wird eine doppelt so hohe Zugfestigkeit und damit 
längere Lebensdauer der Maschine erreicht.   

Neben der klassischen Grünlandpflege sind die 
gehärteten DRAGONE Hammerschlegel und das 
robuste Mulchgehäuse auch für Gestrüpp und Geäst bis 
maximal 100 mm Aststärke ausgelegt. 

Wie alle Profi-Mulcher von DRAGONE ist auch der COBRA 
aus hochfestem Spezial-Konstruktionsstahl STRENX 
S700 gebaut. Gegenüber üblichem Konstruktionsstahl 
wird eine doppelt so hohe Zugfestigkeit und damit 
längere Lebensdauer der Maschine erreicht.   

15www.vogtgmbh.com 15www.vogtgmbh.com

SOFORT BESTELLBAR--------------------SOFORT
LIEFERBAR

DRAGONE COBRA

https://www.vogtgmbh.com/kat/mulcher/schlegelmulcher/
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IN DEN MEDIEN  |  DRAGONE VX BEI  LANDWIRT.COM

ZUR SACHE
MIT BAUER MICHI IM MAIS

DRAGONE VX
KAMPF DEM MAISZÜNSLER

Der Maiszünsler wird nur durch effektives Mulchen bekämpft. DRAGONE bietet dazu einen 
speziellen Schlegelmulcher, der durch zusätzliche Werkzeuge Maisstroh und Stoppeln 
effizient zerfasert. Bauer Michi hat den Mulcher beim letzten Maisdrusch ausprobiert und das 
Ergebnis kann sich sehen lassen.
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Die Maschine wurde so konzeptio-
niert, dass bei hohem Materialauf-
kommen und faserigem strukturrei-
chen Material (Maisstroh, Gründung, 
Ernterückstände etc.) ein besseres 
Mulchergebnis bei deutlich höherer 
Flächenleistung (doppelte Arbeits-
geschwindigkeit) erzielt wird.

DEN GANZEN FILM BEI
LANDWIRT.COM

ANSEHEN

Die Vorteile liegen auf der Hand

+ Doppelte Flächenleistung
+ Bessere Zerkleinerungswirkung
+ Deutlich geringerer Kraftbedarf
+ Kraftstoffersparnis
+ Außergewöhnlich robust

https://www.youtube.com/watch?v=wWA94gsmVMU
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IN DEN MEDIEN  |  FIRMA TRAURIG IM EILBOTEN

Die Firma Traurig Land-
technik wurde 1985 als 
kleine Werkstatt in Wam-
bach zwischen Ingolstadt 
und Landshut gegründet. 
Heute sind an zwei Stand-
orten über 50 Mitarbeiter 
beschäftigt. Im Portfolio 
hat man als A-Händler 
die Marken Valtra, Kubo-
ta und Amazone, außer-
dem stehen seit fast zehn 
Jahren die Produkte der 
Firma Vogt im Programm, 
etwa die Dragone-Mul-
cher, das MDB Green-
C l i m b e r- Fu n k ra u p e n - 
programm und Winter-
dienstgeräte.

   Wir haben uns mit den 
Geschäftsführern der Fir-
men Vogt und Traurig zu-
sammengesetzt und uns 

Spezialisierung sorgt für gesundes Wachstum 

Wolfgang Vogt (rechts) und Hans Traurig mit Tochter 
Sabrina arbeiten seit zehn Jahren unter anderem im

Vertrieb von Dragone Mulchern zusammen.

Die Traurig Landtechnik hat ihr klassisches Landtechnikportfolio um Spezialprodukte, 
wie z. B. Funkraupen, ergänzt. Welche Voraussetzungen müssen für den erfolgreichen Vertrieb gegeben sein?
Darüber sprach der eilbote mit Hans und Sabrina Traurig sowie Wolfgang Vogt.

darüber unterhalten, wo 
sich künftig etwas ändern 
wird und was die gute Be-
ziehung zwischen dem 
Landtechnikbetrieb Traurig 
und dem Handelsunter-
nehmen Vogt ausmacht.

Hans Traurig ist sich si-
cher: Der Kleinbetrieb mit 
Meister, zwei Gesellen und 
einem Lehrling wird künftig 
nicht mehr funktionieren.

„Vor 20 Jahren sind hier im 
Gebiet 15 bis 20 Vertreter 
aktiv gewesen, heute sind 
es über 50 – ohne BayWa 
und Co.“, so Traurig. Auch 
Wolfgang Vogt sieht diese 
Entwicklung, er trifft sehr 
viele Händler: „Früher wa-
ren auch BayWa und Ag-
ravis nur mit fünf bis zehn 

Leuten auf einem Standort 
aktiv, heute sind es eher 
50.“ Die Gebiete werden 
also hinsichtlich der Ver-
käufe viel intensiver be-
wirtschaftet. Daher kommt 
der Kunde auch nicht 
mehr von selbst zu Traurig 
auf den Hof, die Verkäu-
fer kommen zum Kunden. 
Der Abschluss nebenbei, 
wenn der Landwirt etwa 
wegen Verschleißteilen 
vorbeikommt, passiert nur 
noch bei einem sehr klei-
nen Kreis, wenn die Bin-
dung sehr eng ist. Sobald 
der Kunde aber weiter als 
20 km weg wohnt, funk-
tioniere das nicht mehr. 
„Wir decken etwa 100 km 
Radius ab, da müssen wir 
anders arbeiten“, weiß der 
Händler. Dadurch, dass die 

Platzhirsche immer mehr 
Einzugsgebiet erlangen, 
brauchen auch unabhän-
gige Händler wie Traurig 
eine gewisse Größe, um 
mithalten zu können. Das 
ist wie Tante-Emma-La-
den gegen Supermarkt. 
Außerdem erlangen die 
Mechaniker so schneller 
Erfahrung: Wer im Jahr 500 
Schlepper durch die Werk-
statt schickt, hat schnell 
alle Probleme einmal ge-
sehen und viele sogar so 
oft, dass man gut darin 
geworden ist, sie zu lösen. 
Kleinere Firmen dagegen 
sehen mit den komplexen 
Maschinen jeden Tag völlig 
neue Fehler, mit denen sie 
noch nie zu tun hatten.
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Die Firma Traurig in der Holledau betreut an zwei
Standorten mit 50 Mitarbeitern unter anderem

die Marken Valtra, Kubota und Amazone.

Für seine Spezial- 
maschinen hält 
Traurig ein 
umfassendes 
ET-Lager vor

DIE PARTNERSCHAFT ZU VOGT

BRINGT STÄRKE AM MARKT

GUTE BEZIEHUNGEN ZU VOGT

Um die entsprechend nö-
tige Größe aber halten zu 
können, braucht Traurig 
fähige Leute und muss  
diese halten, was nicht 
immer einfach ist: „In fünf 
Jahren wird kein Kunde 
mehr über die Kosten von 
Mechanikern reden, son-
dern froh sein, dass über-
haupt jemand kommt, der 
sich mit der Technik aus-
kennt.“ Nach Ansicht von 
Sabrina Traurig, die Toch-
ter und Nachfolgerin des 
Händlers, sei zudem der 
Kundenkontakt schwieri-
ger geworden.

Da die Technik immer 
komplexer und anspruchs-
voller wird, ist es wichtig, 
dass man eine sehr gute, 
kurze Leitung zum Her-
steller oder eben dem 
hiesigen Vertriebspartner 
hat, um bei speziellen Fra-
gen auch umgehend eine 
kompetente Antwort zu 
bekommen. Mit der Firma 
Vogt laufe das Hand in 
Hand. Künftig werde man 
daher sogar noch stärker 
aussieben und nicht mehr 
so viele Lieferanten und 
Produkte vertreiben, eine 
stärkere Spezialisierung 
sei unumgänglich.

Daher wolle man etwa den 
Bereich Kommunaltechnik 
– auch durch die Vogt-Pro-
dukte – weiter ausbauen. 

Dort versucht man das 
Portfolio ebenso anzupas-
sen: „Vor einigen Jahren 
waren wir noch mehr auf 
die Landwirtschaft fokus-
siert, mit den Dragone-
Mulchern haben wir aber 
auch Landschaftsbau und 
-pflege mit im Blick. Die 
Landwirtschaft ist teilweise 
extremen Schwankungen 
unterworfen, weshalb sich 
auch die Betriebe breiter 
und damit sicherer aufstel-
len.

Neben Ackerbau und 
Viehzucht sind Energie-
erzeugung und kommuna-
le Dienstleistungen heute 
schon fast Standard“, weiß 
Vogt. Darauf müsse auch er 
reagieren, daher biete man 
seinen Händlern neben 
dem breiten Programm 
auch eine Extraportion 
Service, mit dem die Vogt-
Profi -Partner im Markt 
punkten können. Traurig 
sagt: „Wenn jeder Händler 
ein spezielles Fachgebiet 
hat, macht man sich auch 
weniger Konkurrenz.“ 

Zu den Spezialgebieten 
Traurigs zählen Hopfen-
maschinen, in der Holle-
dau sind etwa 700 Hop-
fenpflanzer ansässig. Zu 
einem Feldtag zum The-

Das Unternehmen lässt 
Sonderwünsche der Pro-
fi-Partner durch hauseige-
ne Ingenieure prüfen und 
konstruiert oder ändert im 
Bedarfsfall auch die Geräte
der Hersteller. Dem stimmt
auch Wolfgang Vogt zu: 
„Unsere Strategie ist sim-
pel ausgerichtet: Wir kön-
nen nur Geld verdienen, 
wenn der Händler auch 
Geld verdient.“ Nur über 
den günstigen Preis funk-
tioniere das nicht, man bie-
te ein Gesamtpaket. Dazu 
gehört,  dass Vogt Vorfüh-
rungen anbietet und dem 

ma „Zwischenfruchtein-
arbeiten in Verbindung 
mit Düngeverordnung und 
Stickstoffbilanz“ erschie-
nen 350 Betriebsleiter – in 
der arbeitsintensivsten Zeit 
Anfang Juni: „Vor 20 Jahren 
wären da fünf Leute er-
schienen, heute wird auf 
solchen Veranstaltungen 
auf sehr hohem Niveau 
diskutiert und beraten. Dort 
können wir sehr gut neue 
Kunden ansprechen“, er-
klärt Traurig. Daher haben 
er und seine Tochter auch 
beschlossen, keine allge-
meine Hausmesse mehr 
zu veranstalten, sondern 
mehr produkt- oder the-
menbezogene Workshops 
anzubieten: „Wir machen 
das schon mit der Marke 
Valtra, da kommen dann 
10 bis 15 Leute, aber alle 
mit einem konkreten An-
spruch. Für uns ist das ein 
vergleichsweise geringer 
Aufwand. Man stellt Ge-
tränke sowie das Fachper-
sonal und kann sich dann 
viel intensiver mit dem 
einzelnen Kunden ausein-
andersetzen. Meist verkau-
fen wir dann ein oder zwei 
Maschinen.“

   Auch für Kommunal- oder
Forsttechnik könnte man 

sich so etwas vorstellen, 
hier wären auch die Vogt-
Produkte wieder dabei, 
da sie für Traurig einen 
wichtigen Punkt erfüllen: 
„Bei Vogt hört man mir zu. 
Gerade in Sonderkulturen 
wie dem Hopfen oder bei 
Christbäumen brauche ich
eine gewisse Flexibilität 
des Produkts. Da kann ich 
nur schlecht mit einem 
Hersteller arbeiten, der 
jährlich 20.000 Mulcher 
baut, dem bin ich nämlich 
recht egal. Bei Vogt stößt 
man mit speziellen Wün-
schen auf offene Ohren.“
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dem Kunden schnell und 
unkompliziert geholfen 
werden, dann sei nach 
Ansicht von Vogt der Är-
ger über den Ausfall auch 
schnell vergessen: „Dauert 
das aber mehrere Tage – 
vielleicht auch, weil der 
Händler das nicht als Prio-
rität ansieht, weil er eben 
nichts daran verdient – ist 
der Kunde unglücklich und 
kommt nicht wieder. Dann 
verdient wieder keiner 
was“, so Vogt.

Viele Kunden wünschen 
sich auch, dass sie die Ma-
schinen direkt anschauen 
und auch testen können. 
Daher sind bei Traurig im-
mer mindestens 20 bis 30
Mulcher-Modelle vorrätig. 
Auch das geht nur über 
das geschützte Gebiet 
eines Stützpunkthändlers: 
„Wenn bei vielen kleinen 
dagegen nur je zwei oder 
drei Geräte stehen, ist nie 
das richtige da, wenn ein 
Kunde kommt. Unsere Ge-
schäfte laufen daher viel 
noch vor Ort, auch wenn 
die Anfragen natürlich zum 
großen Teil online rein-
kommen. Wir leiten die 
dann direkt weiter ans ent-
sprechende Gebiet“, erläu-
tert Vogt. So bekommt der 
Kunde auch einen kom-
petenten Ansprechpartner 
in seiner Region. Natür-

lich könne man dem einen 
oder anderen Kunden die 
Maschine auch direkt on-
line aus Nordrhein-West-
falen verkaufen – ob das 
dann eine dauerhafte, gute 
Beziehung wird, bezwei-
felt Vogt aber. Daher sei 
es langfristig immer bes-
ser, einen Händler wie die 
Firma Traurig mit im Boot 
zu haben, und müsse sol-
chen Partnern dafür auch 
ihre entsprechende Marge 
lassen.

„Nur so können wir alle in 
Zukunft weiter gute Ge-
schäfte machen“, wissen 
die beiden Partner, die 
das nun schon seit fast 
zehn Jahren praktizieren. 

„Das Unternehmen Vogt 
nimmt in freien Gebieten 
gerne noch weitere Händ-
ler in das bestehende Netz 
auf “, so Wolfgang Vogt. 
„Wer Interesse hat, kann 
sich gerne an uns wenden.“

Händler ein geschütztes 
Gebiet zusagt, wodurch 
der auch lohnende Ange-
bote machen kann, ohne 
Gefahr zu laufen, mit stra-
tegischem Dumping von 
der Konkurrenz unterboten
zu werden. „Denn Maschi-
nen die es an jeder Ecke 
gibt, sind schlussendlich 
für keinen mehr rentabel 
zu verkaufen. Den Kunden 
wirklich intensiv beraten 
wird ein Verkäufer nur, 
wenn er die Aussicht auf 
Verdienst hat“, erklärt Vogt. 
In der Marge des Händlers 
müsse zudem mit ein-
gerechnet sein, dass der 
Kunde mit seiner Maschine 
noch ein paar Mal in der 
Werkstatt vorbeikommt, 
bis alles läuft. Wenn diese 
Stunden den Profit fres-
sen, sei das kein gutes Ge-
schäft. Dafür brauche man 
laut Traurig heute eine 
saubere Nachkalkulation 
und interne Kostenstellen, 
ansonsten sehe man nicht, 
ob das im Verkauf verdien-
te Geld im Service der Ma-
schine wieder verpufft.

Ein wichtiger Punkt sei 
zudem die Ersatzteilver-
sorgung. Auch hier müsse 
man sich spezialisieren, 
also nicht Teile für zig Ma-
schinen lagern, sondern 
nur für das Spezialgebiet, 
dann aber alles. „Denn 
wenn der Kunde fünf Mal 
an die Theke kommt und 
ich sage ihm jedes mal, 
dass ich das Teil erst be-
stellen muss, kommt er 
kein sechstes Mal“, ist sich 
Traurig sicher. Gerade Ma-
schinen wie die Funkrau-
pen – Vogt vertreibt die 
Green Climber Serie von 
MDB – dürften nicht we-
gen technischer Lappalien 
stehenbleiben. Hier muss 

Interview und Fotos von Tobias Meyer
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IN DEN MEDIEN  |  FIRMA TRAURIG IM EILBOTEN
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SCHREIBEN SIE DIE GESCHICHTE WEITER
WERDEN AUCH SIE PROFI-PARTNER VON VOGT

VOGT  GmbH & Co. KG
Profitechnik für die Landschaftspflege
Alte Straße 3 | 57392 Schmallenberg | Tel. 02972-9762-0 | vs@vogtgmbh.com	
www.vogtgmbh.com

Im Jahre 1926 als Schmiedebetrieb gegründet, hat sich das Unternehmen VOGT 
bereits in den 60er Jahren auf den Vertrieb von Landtechnik konzentriert und setzt 
heute in der dritten Generation auf professionelle Spezialmaschinen zur Land-
schaftspflege. Die Zusammenarbeit mit lokalen Landtechnikhändlern sichert ein 
deutschlandweites Vertriebs- und Servicenetz sowie die kompetente Beratung 
der verschiedenen Anwendergruppen.
Profitieren Sie als neuer VOGT-Partner von starken Marken in einem Wachstums-
umfeld und einer Zusammenarbeit auf Augenhöhe. Die Geschäftsführer Wolf-

gang und Andre Vogt freuen sich auf ein Kennenlernen.

VERTRIEBSPARTNER
GESUCHT !



NEU
NEXT GENERATION
NEUER GERÄTETRÄGER MDB LV 400 PRO 

VEREINT DIE STÄRKEN AUS ZWEI KLASSEN

LEISTUNG:   		   38 PS
KRAFTSTOFF:	  DIESEL
MOTOR:   	   	  YANMAR
HANGNEIGUNG:	  60 GRAD
GEWICHT:		   940 KG
SEITENVERSCHUB:	 800 MM
FUNK:			   HBC

IN DEN MEDIEN  |  MDB LV 400 PRO
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Das  Vorgängermodell  LV 400 ba-
sierte bislang auf der gleichen Kons-
truktion wie die LV 500 mit 50 PS und 
war damit für viele Einsatzbereiche 
einfach zu groß dimensioniert und zu 
schwer. Nun wurde die 40 PS Version 
komplett überarbeitet und hat eini-
ges zu bieten:  

„Die neue LV 400 PRO verbindet die 
Wendigkeit und Flexibilität der LV 300 
PRO (30 PS Dieselmotor) mit der Ro-
bustheit und Power unserer 50- und 
60 PS Raupen“, erläutert Wolfgang 
Vogt, Geschäftsführer der VOGT 
GmbH. 

Dazu wurde das Fahrwerk aus HAR-
DOX-Stahl zusätzlich verstärkt, um 
auch harten Beanspruchungen 
standzuhalten. Außerdem wurde das 
gesamte Design modernisiert und 
das HIGH-POWER Hydrauliksystem 
mit noch effizienteren Hydraulikpum-
pen ausgestattet. 

Dennoch wiegt die komplette Ein-
heit nur knapp 950 Kilogramm und 
ist äußerst kompakt. Dies wirkt sich 
besonders auf schwer befahrbarem 
Untergrund (geringer Bodendruck) 
und in engen, schwer zugänglichen 
Bereichen vorteilhaft aus.  

Wie alle MDB Funkraupen kann 
auch dieser Typ extreme Steillagen 
bis 60 Grad Hangneigung gefahrlos 
bewältigen, durch das einzigartige 
LOW-CENTER Fahrwerk (Schwer-
punkt bei nur 470 mm) und der in-
tegrierten Fahrwerksverstellung von 
1170 – 1570 mm Spurbreite kann der 
MDB Geräteträger nicht kippen und 
bewegt sich äußerst ruhig und stabil 
am Hang. 

Der durchzugsstarke, wassergekühl-
te YANMAR-Dieselmotor wird dank 
einem CLEAN-FIX Umkehrlüfter auch 
bei hohen Temperaturen oder star-
ken Verschmutzungen ausreichend 
gekühlt. Darüber hinaus ermöglicht 
die patentierte MDB-Motorschmie-
rung einen dauerhaft zuverlässigen 
Betrieb, ohne den Motor bei Arbeiten 
in Hanglagen zu schädigen. 

VOGT legt großen Wert auf die multi-
funktionellen Einsatzmöglichkeiten. 
Über die QUICK-RELEASE Schnell-
wechselaufnahme können auch an 
der LV 400 PRO über 25 verschiede-
ne Anbaugeräte (Mulcher, Gestrüpp-
mulcher, Mähwerke, Stubbenfräsen, 
Holzhacker etc.) angebaut werden. 
Insgesamt 800 mm Seitenverschie-
bung (400 mm hydraulisch + 400 mm 
mechanisch verschiebbar) gewähr-
leisten flexible Arbeitseinsätze, auch 
wenn es mal eng wird. 

Für die Entwicklung, Konstruktion 
und Vertrieb der funkgesteuer-
ten MDB Geräteträger ist die VOGT 
GmbH zuständig. Mehrere Standor-
te in Deutschland, eine Generalver-
tretung in Österreich sowie über 100 
regionale Service- und Vertriebspart-
ner ermöglichen eine umfassende 
Kundenbetreuung. 

Mit der neuen LV 400 PRO wurde 
ein vergleichsweise leichter 
Geräteträger mit erstaunlicher 
Leistungsstärke entwickelt. 

SOFORT BESTELLBAR--------------------SOFORT
LIEFERBAR 

https://www.vogtgmbh.com/kat/mulcher/maehraupe/
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Die VOGT GmbH setzte mit den bisherigen Modellen 
der funkgesteuerten MDB GREEN CLIMBER echte 
Meilensteine, wenn es darum ging Arbeitssicherheit 
und -produktivität bei der Landschaftspflege in 
extremen Steillagen zu verbessern. Dabei orientiert 
sich das innovative Unternehmen stets an den 
Erfahrungen und Wünschen der Kunden. Gerade 
professionelle Dienstleister und Lohnbetriebe aus 
dem forstwirtschaftlichen und kommunalen Bereich 
bevorzugen dauerhaft zuverlässige Raupenfahrzeuge 
mit maximaler Leistungsstärke. 

Nun präsentiert die VOGT GmbH mit dem neuen 
Flaggschiff MDB LV 800 eine einzigartige Kombination 
aus Motorleistung und Hangtauglichkeit. 

Der kraftvolle 75 PS (55 kW) Common-Rail Dieselmotor 
mit 310 Nm Drehmoment stellt eine neue Dimension für 
Funkgeräteträger dieser Klasse dar. Als erste serienreife 
Mulchraupe auf dem Markt erfüllt die LV 800 die 
zukünftig maßgebende Abgasnorm EURO V bzw. TIER IV. 
Trotz dieser kräftigen Maschinencharakteristik brilliert das 
neue Profi-Gerät durch 60 Grad Neigungsfähigkeit, dabei 
sorgt das patentierte, hydraulisch ausfahrbare LOW-
CENTER-Fahrwerk dank außergewöhnlich niedrigem 
Schwerpunkt von nur 510 mm für eine unübertroffene 
Kippsicherheit. Standardmäßig gewährleistet die 

STARKER AUFT RITT
DAS KRAFTPAKET VON MDB

FUNKRAUPE LV 800

IN DEN MEDIEN  |  MDB LV800
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STARKER AUFT RITT

MDB  LV800
Motorleistung 55 kW / 75 PS

Motor KOHLER-Dieselmotor

Drehmoment 310 Nm

Hydraulikleistung 100 l/min @ 350 bar

Hangneigung 50° 

Seitenverschiebung Anbaugerät 800 mm

Fahrwerksverstellung 400 mm (1500 – 1900 mm)

Maße (LxBxH) 2500 x 1500-1900 x 1200 mm

Gewicht 1750 kg

patentierte Dauerschmierung einen störungsfreien 
Betrieb in allen Lagen (bis 75° Neigung ausgelegt), 
unabhängig von der Fahrtrichtung der Raupe.   

Die LV 800 ist mit ihrer verstärkten Bauweise optimal 
auf härteste Einsätze abgestimmt. Die auf Wunsch 
erhältlichen Anbauteile, wie z.B. das MDB Forstpaket 
(kompletter Forstschutz, Rammschutz, verstärkter 
Unterbodenschutz) runden das Paket ab.

Für das Arbeitswerkzeug liefert der großdimensionierte 
Motor genügend Power: Hydraulikleistungen von 
max. 100l/min bei 350 bar ermöglichen den Anbau 
von besonders starken Arbeitsmaschinen wie z.B. 
Forstmulcher, Fräsen, Forstwinden etc. Mit dem 

QUICK-RELEASE-System werden die Geräte innerhalb 
weniger Minuten schnell und unkompliziert gewechselt, 
insgesamt kann die LV 800 mit über 25 verschiedenen 
Anbauwerkzeugen ausgestattet werden. 

Somit ist die MDB Funkraupe flexibel einsetzbar. 
Die serienmäßige 800 mm Seitenverstellung des 
Arbeitsgerätes, die doppeltwirkende Aushebung 
sowie das verstellbare Raupenfahrwerk machen 
aus der neuen LV800 ein echtes Multifunktions-
Gerät.

SOFORT BESTELLBAR--------------------SOFORT
LIEFERBAR 

https://www.vogtgmbh.com/kat/mulcher/maehraupe/
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IN DEN MEDIEN  |  HBC FUNKTECHNIK

Der Landschaftspflege-Spezialist VOGT ist mit 
den MDB Funkraupen der deutschlandweite 
Marktführer für funkgesteuerte Geräteträger im 
Profi-Segment. 

VOGT bietet mit dem MDB Produktprogramm 
eine große Auswahl an Mulchraupen und multi-
funktionellen Raupenfahrzeugen von 20 - 80 PS 
Leistung an. 

Für die leistungsstärksten Modelle LV400 (40 
PS Dieselmotor), LV500 (50 PS Dieselmotor), 
LV600 (58 PS Dieselmotor) und LV800 (76 PS 
Dieselmotor) hat VOGT nun eine längerfristige 
Zusammenarbeit  mit dem Weltmarktführer für 
Profi-Funkanlagen HBC Radiomatic vereinbart. In 
Zukunft sind die MDB Geräteträger serienmäßig 
mit einem HBC Funksystem ausgestattet. 

Wenn eine zuverlässige und störungsfreie 
Funkverbindung für sensible Frequenzbereiche 
gefordert wird, ist HBC aufgrund der 
außergewöhnlichen Technologie weltweit 
führend: Während der herkömmliche 
Funkverkehr im Niederfrequenzbereich 
kommuniziert, arbeitet der HBC-Funk im 2,4 
Gigahertz Hochfrequenzbereich. Im Gegensatz 
zu gewöhnlichen Funkanlagen ist die 
Störungsanfälligkeit dadurch deutlich minimiert, 
da der komplette Funkverkehr und damit 
mögliche Gefahrenquellen im Hochfrequenz-
Bereich deutlich geringer sind und der HBC-
Funk über eine automatische, störungssichere 
Frequenzsuche verfügt. 

Darüber hinaus können die Bewegungen 
der Raupe über die HBC HIGH-PRECISION-
Bedienung deutlich präziser gesteuert werden. 
Elektrisch angesteuerte Proportionalventile 
sorgen für ein feinfühliges Handling und einen 
erhöhten Arbeitskomfort bei der Arbeit mit dem 
Forstmulcher oder einer Baumstumpffräse.

Alle Funktionen der MDB Raupen sind per 
Funkfernbedienung steuerbar. Während bei 
anderen Funkbedienungen beide Hände für 
die Steuerung der Fahrbewegungen benötigt 
werden, können die MDB Maschinen komfortabel 
über eine voll-proportionale Einhandbedienung 
bewegt werden. Im praktischen Einsatz 
ein entscheidender Vorteil, da das Gerät 
mit einer Hand feinfühliger gesteuert wird, 
während die zweite Hand für die Steuerung der 
Zusatzfunktionen frei bleibt.

Durch über 25 Jahre Erfahrung in der Produktion 
funkgesteuerter Raupen verfügt MDB über 
einige Alleinstellungsmerkmale: Dank dem 
einzigartigen LOW-CENTER-Fahrwerk mit 
hydraulisch verstellbarer Spurbreite ist die MDB 
Raupe auch in extremsten Hanglagen kippsicher, 
die patentierte Motorschmierung sorgt für 
einen dauerhaft störungsfreien Betrieb bis 75° 
Neigung, unabhängig von der Fahrtrichtung. 
Mit der serienmäßigen Fahrwerksverstellung, 
800 mm Seitenverschiebung des Arbeitsgerätes 
und hydraulischer Aushebung ist eine maximale 
Flexibilität in allen Einsatzlagen garantiert. 

Dank dem einzigartigen QUICK-RELEASE-
Schnellwechselanbau können über 30 
verschiedene Arbeitswerkzeuge schnell und 
einfach angebaut werden. Dadurch wird die MDB 
Mulchraupe zu einem echten Multifunktions-
Geräteträger und ermöglicht flexible 
Einsatzmöglichkeiten.

HBC Hochfrequenz-Funk für 
MDB Profi-Mulchraupen
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Alle Funktionen der MDB Raupen sind per Funkfernbedienung steuerbar.  
Durch den sicheren Abstand zum Arbeitsgerät (bis zu 300m Reichweite) 
befindet sich der Nutzer immer außerhalb des Gefahrenbereichs. Während 
bei der Arbeit mit bemannten Fahrzeugen oder manueller Mäharbeit im 
Hang eine große Unfallgefahr (Kippgefahr, Sturz, Wurfkörper) besteht, 

wird die MDB Funkraupe aus einer sicheren & geschützten Arbeitsposition bedient. Darüber 
hinaus ist die körperliche Anstrengung sowie Geräuschbelastung deutlich geringer. Falls es im 
Extremfall zu einer Störung der Funkverbindung kommen sollte (mit HBC-Hochfrequenzfunk 
nahezu ausgeschlossen), wird automatisch der Not-Stopp aktiviert: der Motor stoppt und die 
Fahrwerksbremsen werden betätigt, so wird eine ungewollte Fortbewegung der Maschine 
verhindert.

Vollproportionaler 4-Wege-Joystick 
für Fahrbewegungen

Geschwindigkeitsregelung

Automatischer Hangausgleich

Vollproportionaler 4-Wege-Joystick für 
Seitenverschiebung / Aushebung des Arbeitsgeräts

Funkverbindung Ein / Aus

Arbeitsgerät Start / Stop

Motor Stop

Motor Start

Drehrichtungsumkehr Arbeitsgerät

Spiegelschaltung

Kettenfahrwerk 
ein- / ausfahren

Schwimmstellung

Beleuchtung 1. Zusatzfunktion (hydraulisch)

2. Zusatzfunktion  
   (hydraulisch oder elektrisch)

CLEAN-FIX 
Wendelüfter



HINTER
GITTERN

NEUHEITEN  |  MDB FORSTRAUPE



Der neue MDB Forstschutzkäfig bietet Sicherheit für 
die ganze Maschine.

MASSIVER SCHUTZ FÜR HAUBE 
UND MASCHINE

Das kräftig gebaute HEAVY-DUTY Rohrgestell des 
neuen MDB Forstschutzes zeichnet sich dadurch aus, 
dass er die komplette Maschine sehr gut schützt und 
zugleich sehr wartungs- und bedienerfreundlich ist!  

Werkzeuglos kann der gesamte Forstschutz sowie die 
Motorhaube geöffnet werden. Eine Demontage des 
Forstschutzes für Wartungsarbeiten ist somit nicht 
erforderlich. 

„Die Bedienerfreundlichkeit sollte hervorgehoben 
werden“ so der zuständige VOGT Produktmanager 
Simon Junk. „Das ist durch die geschickte Anordnung 
des Klappmechanismus bei diesem Geräteschutz 
hervorragend gelungen.“
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IN DEN MEDIEN  |  MDB LV 500

  EINE STRASSENMEISTEREI

  ENTDECKT DIE MÖGLICHKEITEN

MDB: RESUMEE NACH 200 EINSATZSTUNDEN

Nach einer kurzen Fahrt zur Baustelle, einer 
Brückenanlage in der Nähe des Bauhofes, ist die 
Maschine heute im Einsatz. Herr Kaiser berichtet uns, 
dass er und sein Team erst durch die tägliche Arbeit mit 
der LV 500 gemerkt hat, dass diese Raupe ein echtes 
Multitalent ist und Sie so für viele Aufgaben innerhalb 
der Pflegemaßnahmen über das Jahr geeignet ist. 
Bestellt wurde lediglich eine Mähraupe mit einem 
Schlegelmulcher, diese wurde auch gemäß der 
ausgeschriebenen Parameter durch die Firma VOGT 
GmbH geliefert. 
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Freundlich werden wir an diesem Morgen 

am Standort der Straßenmeisterei Lemgo 

von Herrn Kaiser begrüßt, wir sind hier heu-

te zu Gast um zu erfahren, wie die geliefer-

te LV 500 sich nach 200 Stunden im Einsatz 

verhält. Die Straßenmeisterei Lemgo be-

treut insgesamt 300 km Landes – und Bun-

desstraßen in Ost-Westfalen.
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Im Rahmen der verschiedenen Tätigkeiten wurde auch 
schon die Stubbenfräse an der Raupe eingesetzt. 
Insgesamt können bis zu 30 Anbauteile an der MDB 
LV 500 verwendet werden. Der hier angebaute 
gefräßige Schlegelmulcher wird von einem ca. 50 PS 
starken Viertaktmotor angetrieben. Über Gummiketten 
bewegt er sich fort, schafft steile Hänge und matschige 
Böschungen bis 60 Grad Steigung. Die rotierenden 
Schlegel zertrümmern Sträucher und Gräser und 
hinterlassen den Boden wie gefräst. 

„Das war früher harte Knochenarbeit“, sagt Christian 
Heimann (51). „Vor allem an den steilen Böschungen“. 
Die abgeschlagenen Sträucher werden vom Mähwerk 
zertrümmert, es bleibt nichts sperriges mehr übrig. Für 
den Maschinenführer Heimann ist es ein Kinderspiel, ja 
vielleicht sogar ein Spielzeug. Er folgt dem Kraftpaket 
in sicherer Entfernung mit einer Fernsteuerung und 
gibt über Steuerhebel die gewünschten Kommandos 
für die Arbeit, und der Mäher greift ohne Pardon an. 
Selbst die steilen Passagen an den Brückenköpfen 
werden mit dem Gerät spielerisch vom hohen 
Schwarzdorn und Wildrosen-Gesträuch befreit. Die 
heutige Raupentechnologie hat die Einsätze der 
Straßenmeisterei deutlich sicherer gemacht.

Nach 200 Stunden hartem Einsatz auf den Landes- und 
Bundesstraßen in Ostwestfalen sind bis dato noch keine 
nennenswerten Probleme aufgetaucht. Nach einer 
kurzen Inspektion durch den mobilen Service der VOGT 
GmbH wurden auch keine Mängel festgestellt. Lediglich 
einige Spezialschlegel aus hochvergütetem Spezialstahl 
mussten getauscht werden. So kann die Maschine nun 
wieder im vollen Betrieb ihre Arbeit verrichten.

„Die Raupe von MDB bietet einen deutlichen Mehrwert“, 
so Kaiser, „wir können die Maschine auch in den 
Wintermonaten bei der Gehölzpflege voll nutzen, viele 
Wettbewerbsprodukte, die wir getestet haben, haben 
uns nicht die Vielfalt an Anbaugeräten geboten“. Den 
Umstand, dass die Ausschreibungen oftmals nicht ganz 
genau gefasst werden, bedauert das Team um Herrn 
Kaiser, „so finden nicht immer die besten Lösungen zu 
uns“. 

Eine Mähraupe ist eben nicht nur eine 
Mähraupe, sondern auch ein echter universeller 

Geräteträger, es kommt lediglich auf die Formulierung 
in der Ausschreibung an.

MDB produziert seit über 25 Jahren Funkraupen 
und profitiert somit von einem wertvollen 
Erfahrungsvorsprung gegenüber dem Wettbewerb. 
Technische Alleinstellungsmerkmale wie die 
patentierte hydraulische Fahrwerksverstellung 
(absolute Kippsicherheit durch tiefen Schwerpunkt), die 
hydraulische Seitenverschiebung des Arbeitsgerätes, 
das einzigartige Kettenführungssystem mit 
zentraler Führungskufe oder auch die patentierte 
Motorschmierung sorgen für einen sicheren und 
dauerhaft zuverlässigen Betrieb in extremsten 
Einsatzsituationen bis 70° Hangneigung. Alle Funktionen 
der Raupe werden über eine störungsfreie HBC 
Hochfrequenz-Funkanlage mit 4-Wege-Joystick 
gesteuert.

Durch die lange Erfahrung im Vertrieb von Funkraupen 
und Mulchtechnik, profitieren Kunden der VOGT GmbH 
von einem wertvollen Erfahrungsvorsprung. Neben 
den technischen Alleinstellungsmerkmalen legt die 
VOGT GmbH dabei großen Wert auf eine besondere 
Servicequalität. Da die Mulchraupen größtenteils unter 
hoher Beanspruchung in Extremsituationen eingesetzt 
werden, sorgen mehrere Servicestützpunkte und 
deutschlandweite Servicetechniker für eine umfassende 
Betreuung im laufenden Betrieb.  

GESCHÄFTSFÜHRER Wolfgang VOGT IM GESPRÄCH MIT DEN MITARBEITERN DER STRASSEN-
MEISTEREI LEMGO
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IN DEN MEDIEN  |  TIFERMEC GEO

GEOMETRIE FÜR PROFIS

Bei der Herstellung der TI-
FERMEC Maschinen wird 
großen Wert auf eine 
hochwertige Verarbeitung 
mit maximalen Qualitäts-
standards gelegt. Durch 
die Verwendung euro-
päischer Markenkompo-
nenten (z.B. CASAPPA-
Hydraulikpumpen oder 
WALVOIL-Ventilsteuerung) 
und eine besonders ro-
buste Konstruktion mit 
verwindungssteifen Arm-

profilen ist ein langlebiger 
und zuverlässiger Einsatz 
garantiert. Das umfang-
reiche TIFERMEC-Portfolio 
bietet Ausleger von 2,70 bis 
7,30 Meter Reichweite, die 
mit verschiedenen Arbeits-
werkzeugen (Mulchkopf, 
Astsäge, Heckenschneider 
etc.) ausgerüstet werden 
können. 
Nun wurde das Produkt-
programm um eine zusätz-
liche Baureihe erweitert. 

Die neuen Modelle der 
Serie GEO zeichnen sich 
durch eine serienmäßige 
Parallelführung des Ausle-
gearmes aus. Dadurch wird 
die Bedienung der Maschi-
ne vereinfacht und der 
Fahrer des Traktors deut-
lich entlastet. Steuert man 
den Auslegearm horizon-
tal nach außen oder innen 
verändert sich die Höhe 
des Arbeitsgerätes nicht, 
eine ständige Regulierung 

AUSGEKLÜGELTE TECHNIK 
ERMÖGLICHT OPTIMALE BEWEGLICHKEIT

TIFERMEC Auslegemulcher 
und Heckenschneider 

des Landschaftspflege-
Spezialisten VOGT sind seit 

zwei Jahrzehnten 
erfolgreich auf dem

deutschen Markt
etabliert und haben

 sich durch ein
ansprechendes Preis-

Leistungs-Verhältnis
 einen Namen in 

der Branche gemacht. 
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GEOMETRIE FÜR PROFIS

der Schnitthöhe erübrigt 
sich somit.
Im Gegensatz zu einem 
herkömmlichen Auslege- 
arm kann mit Hilfe der 
Parallelführung sehr eng 
am Schlepper gearbeitet 
werden (z.B. auf schmalen 
Straßen oder Radwegen), 
außerdem werden Hinder-
nisse (z.B. Zäune) dank des 
hohen Drehpunktes prob-
lemlos überwunden.

Darüber hinaus wurde die 
Hydraulikanlage der Ge-
räte verstärkt. Beide Hy-
draulikpumpen (Tandem-
Pumpe) verfügen über ein 
erhöhtes Fördervolumen 
und arbeiten nochmals ef-
fizienter, außerdem wurde 
die Anordnung des Hy-
drauliköltanks und Ölküh-
lers optimiert, um auch bei 
hoher Beanspruchung eine 
konstante Öltemperatur zu 
gewährleisten. 

Wie alle TIFERMEC-Ausle-
gemulcher ist auch die Se-
rie GEO mit der bekannten 
90° POWER-STEUERUNG 
ausgestattet, die für eine 
automatische Anfahrsiche-
rung und Hindernissteue-
rung sorgt. 

Für professionelle Ein-
sätze empfiehlt VOGT die 
elektrische Joystick-Be-
dienung: alle Geräte-
funktionen werden mit 

einer Hand bedient, 
elektrisch-angesteuer-
te Proportionalventile er-
möglichen eine präzise 
Steuerung und einfachste 
Handhabung. 

Optional ist ein AUTO-CON-
TOUR-System für einen 
automatischen Höhenaus-
gleich und ideale Boden-
anpassung des Arbeitsge-
rätes erhältlich. 

Für die Entwicklung, Ver-
trieb und technischen Ser-
vice der TIFERMEC Aus-
leger ist die VOGT GmbH 
zuständig. Mit mehreren 
Standorten in Deutschland 
und einer Vertretung in Ös-
terreich ist die VOGT GmbH 
bestens vernetzt und kann 
darüber hinaus auf ein 
dichtes Vertriebsnetzwerk 
mit über 100 regionalen 
Händlern und Servicepart-
nern zurückgreifen.

GEO VISION mit 2400 mm Vorwärtsreichweite und somit 
optimaler Sicht auf Arbeitsgerät (Mulchkopf) und gleich-
zeitig auch auf die zu bearbeitende Fläche (rechtzeitiges 
Erkennen von Fremdkörpern)



IN DEN MEDIEN  |  TP 175 MOBILE STAGE V

Pünktlich zur AGRITECHNICA 2019 präsentierte 
der Landschaftspflege-Spezialist VOGT die 
weiterentwickelte Baureihe der mobilen 
TP Holzhäcksler auf PKW-Fahrgestell bzw. 
Kettenfahrwerk. 

Als einer der ersten Holzhacker auf dem Markt 
erfüllt der TP 175 MOBILE V die zukünftig 
maßgebende Abgasstufe STAGE V, mit der 
deutlich strengere Grenzwerte für den Ausstoß 
von Luftschadstoffen geregelt werden. 

In Zusammenarbeit mit KUBOTA wurde ein 
vergleichsweise schadstoffarmer 3-Zylinder-
Dieselmotor (wassergekühlt) verbaut, der 
darüber hinaus 20% Kraftstoff im Vergleich zum 
Vorgängermodell einspart.

Trotz der geringeren Nennleistung des Motors (26 PS 
/19 kW) konnte die tatsächliche Durchsatzleistung 
des Hackers dank erhöhtem Drehmoment und 
HIGH-EFFICIENT Transmission auf die Hackscheibe 
annähernd konstant gehalten werden. 
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NEUE TECHNIK 
ERFÜLLT  STAGE V 

FIT FÜR DIE ZUKUNFT 



„Wie alle Motorgeräte-Hersteller mussten auch wir 
auf die aktuelle europäische Abgasgesetzgebung 
gemäß STAGE V reagieren. Mit dem TP 175 MOBILE 
V können wir nun ein überarbeitetes Modell mit 
umweltfreundlicher Technologie bei nahezu 
gleichbleibender Häckselleistung anbieten“, so TP 
Vertriebsleiter Steffan Schikowski. 

Das Gesamtgewicht des TP 175 MOBILE V inkl. 
ALKO PKW-Fahrwerk bleibt unter 750 kg, sodass 
ein normaler Führerschein der Klasse B (kein 
Anhänger-Führerschein) für Transportfahrten 
ausreichend ist. 

Auch die neue Version kann Astmaterial bis 175 mm 
Durchmesser verarbeiten und gilt somit immer 
noch als leistungsstärkster Motorhacker unter 750 
kg Eigengewicht. 

Neben der neuen Motorisierung hat TP die 
Bedienfreundlichkeit der Maschine nochmals 
verbessert. 

Selbstverständlich ist auch der 175 MOBILE V mit 
dem TP PILOT ausgestattet, der den Einzug anhand 
der Hackscheibendrehzahl automatisch reguliert 
und weitere Features (elektr. Stundenzähler, 
Geschwindigkeitsregelung etc.) bereithält.  

Während bei herkömmlichen Häckslern der Vor- und 
Rücklauf über einen mechanischen Bügel bedient 
wird, kann mit den 3 Funktionstasten des TP EASY-
CONTROL-Systems (an beiden Seiten des Trichters) 
der Neustart elektronisch über einen einfachen 
Berührungskontakt erfolgen. Ein einzigartiger 
Vorteil aller TP-Motorhacker ist das patentierte TP 
STARTER System. Mit einem Knopfdruck wird die 
Motordrehzahl automatisch auf Betriebsdrehzahl 
gefahren und die Hackscheibe im optimalen 
Drehmomentbereich automatisch eingekuppelt. 
Bedienfehler sind absolut ausgeschlossen, was 
nicht nur in der Vermietung, sondern generell bei 
wechselndem Bedienpersonal ein ausgesprochen 
willkommener Vorteil ist.
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Die neueste Generation der TP MOBILE Holzhacker 

setzt auf leistungsstarke Motoren und die Einhaltung 

der verschärften Emissionsgrenzwerte
SOFORT BESTELLBAR--------------------SOFORT

LIEFERBAR 

https://www.vogtgmbh.com/kat/hersteller/tp/
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IN DEN MEDIEN  |  TP 100 MOBILE RADANTRIEB

KOMPAKTER TP HÄCKSLER MIT RADANTRIEB
HACKER-2-GO

EIN
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MIT RADANTRIEB
HACKER-2-GO

Der 18 ps Starke BENZINMOTOR sorgt für permanente 
leistung und kann mit benzin e10, normalbenzin uND 
super betrieben werden

EINFACHER ZUGANG ZUR HACKTROMMEL ERMÖGLICHT 
SCHNELLE REINIGUNG UND WARTUNG

DAS OPTIMIERTE 2-MESSER-SYSTEM SCHAFFT MÜHELOS 
ASTMATERIAL BIS 10 cm STÄRKE

RADBREMSE UND EINSTELLBARER STÜTZFUSS

Seit Beendigung der Zusammenarbeit mit der 
Maschinenfabrik Dücker werden die Holzhacker 
des dänischen Herstellers TP LINDDANA wieder 
unter dem ursprünglichen Markennamen 
vertrieben. In Deutschland und Österreich ist der 
Landschaftspflege-Spezialist VOGT für den Verkauf 
und Service der TP Holzhäcksler verantwortlich. 
Neben den bekannten Modellen der „Dücker 
Hacker“ wird  das TP Produktprogramm zurzeit 
modernisiert und erweitert. 

Der kompakt gebaute Trommelhacker (740 mm 
Breite) eignet sich ideal für die Restholzverwertung 
in beengten Bereichen, wie z.B. in Gärten, Parks, 
Wohngebieten etc. Angetrieben von einem 
durchzugsstarken 18 PS (13 kW) Benzinmotor 
verarbeitet der TP 100 MOBILE widerspenstiges 
Gestrüpp und stärkeres Astmaterial bis maximal 
100 mm Stammdurchmesser. Über den groß 
dimensionierten, schrägen Einzugstrichter können 
auch breitere Verzweigungen zugeführt werden, 
zwei speziell gehärtete Messer mit aggressivem 
Schnittwinkel verarbeiten das Material zu 
gleichmäßigen Hackschnitzeln. Der speziell für 
den TP 100 MOBILE konstruierte Trommelflügel 
verbessert den Durchlass des Hackmaterials und 
verhindert Verstopfungen. 

Auswurfrichtung und Neigungswinkel sind 
stufenlos einstellbar, so können die Hackschnitzel 
zielgerichtet ausgeworfen werden. Für eine schnelle 
und einfache Wartung sind alle Komponenten 
leicht zugänglich, außerdem gewährt VOGT für die 
TP MOBILE Holzhacker freiwillig 3 Jahre Garantie. 
Wie alle TP Holzhacker entspricht auch dieses 
Modell der zurzeit gültigen EN-Norm 13525 und ist 
CE-zertifiziert. 

Durch über 25 Jahre Erfahrung im Vertrieb 
von Holzhackern kann die Firma VOGT auf 
ausgezeichnete Branchenkenntnisse und eine 
hohe Servicequalität zurückgreifen. Mehrere 
Standorte in Deutschland, eine Generalvertretung 
in Österreich sowie über 100 regionale Service- und 
Vertriebspartner ermöglichen eine umfassende 
Kundenbetreuung, der mobile VOGT Service 
mit eigenem Fuhrpark unterstützt nicht nur bei 
Vorführungen der Maschinen, sondern garantiert 
auch einen optimalen Service nach dem Kauf.

Als zusätzlichen Komfort kann der Häcksler 
dank des elektrischen Radantriebs mühelos 
in jede Ecke bewegt werden, insbesondere 
auf längeren Strecken oder Steigungen 
eine angenehme Arbeitserleichterung.  

Auf der AGRITECHNICA in Hannover (Halle 
26, Stand E08) präsentierte VOGT nun den 
neuen TP 100 MOBILE mit elektrischem 
Radantrieb. 
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IN DEN MEDIEN  |  TP UNIMOG-ANBAU

Die leistungsstarken Scheibenhacker 
des dänischen Herstellers TP Linddana 
wurden in Deutschland über 30 Jahre 
von der Firma Dücker unter dem eige-
nen Label „Dücker Holzhacker“ ver-
marktet. Seit dem letzten Jahr hat der 
Landschaftspflege-Spezialist VOGT die 
Lizenz für die TP Holzhacker von Dücker 
übernommen. 

Selbstverständlich wird das komplette Produktprogramm der „Dücker 
Hacker“ weitergeführt. Neben den bewährten Modellen für den Drei-
punktanbau, Profi-Hackern mit Kranbeschickung und mobilen Maschi-
nen auf PKW- oder Raupenfahrwerk sind die TP Holzhacker ab sofort 
auch für den Anbau an ein Unimog-Trägerfahrzeug verfügbar. Über die 
eigenständig entwickelte Schnellwechselaufnahme (inkl. Hubsystem) 
können die Geräte schnell und unkompliziert mit der Unimog-Anbau-
vorrichtung (Kommunalplatte) verbunden werden. Der Antrieb erfolgt 
über die Zapfwelle des Unimogs, eine Walterscheid Gelenkwelle mit 
integriertem Freilauf wird serienmäßig mitgeliefert.  



39www.vogtgmbh.com

UM DIE LEISTUNGSSTARKEN HACKER VON TP AUCH 
IM FORSTLICHEN UND KOMMUNALEN BEREICH AN 
VERSCHIEDENSTEN TRÄGERFAHRZEUGEN EINSET-
ZEN ZU KÖNNEN, HABEN DIE TECHNIKER BEI VOGT 
EINEN SPEZIELLEN FRONTADAPTER FÜR DEN MER-
CEDES-BENZ UNIMOG ENTWICKELT.

TECHNIK
DIE
VERBINDET

Wie alle TP Profi-Hacker zeichnet sich auch die Unimog-
Variante durch eine einzigartige Kombination aus Ein-
zugskraft, Leistungsstärke und Zuverlässigkeit aus. 

Dank der patentierten Doppel-Hackscheibe TP TWIN 
DISC (zwei HARDOX-Einzelscheiben über Montageplat-
ten miteinander verschweißt) wird eine deutlich höhere 
Widerstandsfähigkeit bei gleichzeitiger Gewichtsreduk-
tion erreicht. Aufgrund der zusätzlichen Versteifung und 
dem deutlich geringeren Verschleiß des Gehäuses be-
sticht die TP TWIN DISC durch eine höhere Lebensdauer, 
darüber hinaus sorgen die innenliegenden Wurfflügel für 
eine verbesserte Auswurfleistung und verhindern Ver-
stopfungen. Über den hydraulischen TP AGGRESSIV-
Einzug mit zwei speziell verzahnten Einzugswalzen wird 

auch widerspenstiges und breit verzweigtes Astmaterial 
effizient zugeführt. Das TP Messersystem sorgt durch die 
versetzte Anordnung der hochvergüteten Hackmesser 
und den aggressiven Schnittwinkel für eine unübertrof-
fene Schnittqualität. Laut Hersteller werden besonders 
gleichmäßige Hackschnitzel (Größe der Hackschnitzel 
einstellbar) ausgeworfen. 

Zunächst ist der Unimog-Anbau für den Typ TP 200 PTO 
(max. 200 mm Stammdurchmesser) lieferbar, in den 
nächsten Monaten wird der Unimog-Hacker auch für 
weitere Modelle erhältlich sein.  
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IN DEN MEDIEN  |  TP 320 PTO KRAN
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IN DEN MEDIEN  |  TP 320 PTO KRAN
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EINE KETTE
FÜR‘S GELÄNDE

NEUHEITEN  |  FSI TRACK & REMOTE

Neue FSI Stubbenfräsen mit Raupenfahrwerk und Funkbedienung

Der Landschaftspflege-Spezialist VOGT 
hat in Zusammenarbeit mit dem 
Hersteller FSI sein „Full-Line-Programm“ verstärkt. 

FSI ist Marktführer in Europa für Stubbenfräsen, der Fo-
kus in der Produktion liegt zu 100% auf professionellen 
Baumstumpffräsen. Als einziger Hersteller bietet FSI ein 
Komplettprogramm: Neben handgeführten bzw. selbst-
fahrenden Fräsen mit Benzin- oder Dieselmotor werden 
auch Anbaufräsen für Bagger oder Traktor im dänischen 
Torring produziert. 

In Zukunft sind alle selbstfahrenden Fräsen mit Diesel-
motor (FSI D30 / FSI D42 / FSI D50 / FSI D74) wahlweise 
auch mit einem Raupenfahrwerk und Funksteuerung er-
hältlich. 

Die Modellreihe TRACK zeichnet sich durch ein hydrau-
lisch ausfahrbares Kettenfahrwerk aus, durch die brei-
tenverstellbare Spurbreite ist sowohl in verengten Ein-
satzbereichen (min. 780 mm Spurbreite) als auch auf 
unebenem Gelände eine optimale Traktion und hohe 
Stabilität der FSI Fräse sichergestellt.  

Darüber hinaus können die Geräte mit der Zusatzfunk-
tion REMOTE komplett über Funk gesteuert werden. Alle 
Funktionen werden voll-proportional über die Funkbe-
dienung übertragen, der Bediener kann sich beim Fräsen 
in sicherem Abstand seitlich zur Maschine positionieren 
und behält so den Arbeitsbereich optimal im Blickfeld. 

Bei allen TRACK Modellen übertragen POWER-BELT 
Verbundriemen die volle Leistung der 30 – 74 PS (22 – 55 
kW)  Dieselmotoren auf das HARDOX-Fräsrad. Dank der 
versetzten Fräszähn-Anordnung auf der Scheibe kön-
nen Schnitttiefen bis zu 125 mm erreicht werden. Zudem 
begünstigt der großdimensionierte Drehkranz über den 
Radachsen (bis zu 2000 mm Schwenkbereich) effektive 
Fräsarbeiten ohne umständliches Rangieren.



45www.vogtgmbh.com

VORTEILE TRACK

Ideal für unwegsames 
Gelände:

• Bei starkem Bewuchs
• Überfahren von kleinen
   Gräben und Senken
• Auf moorigem oder 
  feuchtem Untergrund

VORTEILE REMOTE

• Komfortable Steuerung 
   aller Gerätefunktionen
• Bessere Sicht auf Fräsrad 
  und Baumstubben
• Erhöhte Sicherheit durch
   freie Standortwahl des 
   Bedieners unabhängig 
   von der Maschine

Höhere Lebensdauer 
für FSI Fräszähne

Europas führender Stubbenfräsen-Hersteller FSI po-
wer-tech hat die Qualität der verwendeten Fräswerk-
zeuge für alle FSI Modelle weiter optimiert. 
Durch einen erhöhten Wolfram-Carbid-Anteil verspricht 
FSI eine verbesserte Widerstandsfähigkeit und vergrö-
ßerte Verschleißfestigkeit bei hartem Holzmaterial. 

Selbstverständlich sind die neuen Fräswerkzeuge auch 
mit vorhandenen FSI Stubbenfräsen kompatibel. 

Wie gewohnt sind die FSI TRIPLEX-Zähne 3-fach ver-
wendbar, die   stumpfe   Außenseite   des   Zahns   kann  
schnell  um  120°  gedreht  werden. Zum Drehen oder 
Wechseln des Zahns muss nur eine Mutter gelöst wer-
den, alle Zähne sind einzeln austauschbar. 

Als  einziger  Hersteller von Baumstumpffräsen  bie-
tet  FSI  ein „Full-Line“-Programm: Handgeführte oder   
selbstfahrende   Stubbenfräsen   mit   Benzin-   und   Die-
selmotor,   PKW-   oder   Raupen-Fahrwerk,  Wurzelfrä-
sen  für  den  Traktoranbau  oder  hydraulische  Fräsen  
für  Radlader  und  Bagger werden im modernen Werk in 
Torring (Dänemark) mit großem Know-How produziert.

„Neben den verstärkten Fräszähnen haben wir gleich-
zeitig die Materialqualität der Zahnhalter und Bolzen 
überarbeitet, dadurch werden die Standzeiten der 
kompletten Fräseinheit langfristig merklich gesteigert“
FSI-Produktionsleiter Henning Schmidt
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Ein leichter Morgennebel liegt um 7:30 Uhr über dem 
kleinen Städtchen Wernigerode im Harz und die Sonne 
verspricht zu scheinen. In einem Wohngebiet treffen 
wir den Gärtner Lars Wetzig und einen Teil seines 
siebenköpfigen Teams. Lars Wetzig hat sich mit seinem 
Unternehmen „DER GÄRTNER“, welches er im Jahre 
2012 gegründet hat, auf Spezialbaumfällungen und 
Arbeiten mit dem Schreitbagger, sowie Mulcharbeiten 
mit dem Bagger spezialisiert. 

Mit sechzig Prozent ist die Privatkundschaft eine der 
Hauptkundengruppen von Wetzig, der Rest verteilt 
sich auf Wohnungsbaugenossenschaften, öffentliche 
Kunden, rund zehn Prozent sind Industrie / und 
Gewerbekunden. Das Unternehmen ist im Umkreis von 
50 km seines Standortes tätig.

AUS DER PRAXIS  |  KUNDENFEEDBACK

der STUMPF IST TRUMPF
WER SICH Nach der Baumfällung 

auch um die beseitigung des 
baumSTUmPFs kümmern kann, 

ist beim auftraggeber 
klar im vorteil

IM INTERVIEW: GÄRTNER LARS WETZIG 
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Relativ früh bemerkte der Gründer des Unternehmens, 
dass nach Fällungen oftmals die Frage aufkam, ob 
man nicht den Baumstumpf auch entfernen könnte. 
Durch diesen Umstand fasste Lars Wetzig 2013 den 
Entschluss eine Stubbenfräse zu kaufen. Bei dieser 
Entscheidungsfindung erinnerte sich der Gründer an 
seinen letzten Besuch auf der Galabau-Messe 2012 in 
Nürnberg. Das Unternehmen VOGT GmbH & Co. KG, 
spezialisiert auf Maschinen für die Landschaftspflege 
stellte auf der Messe die neue B 20 der Firma FSI aus. 
Es war die erste handgeführte Stubbenfräse die einen 
Drehkranz enthielt. Ebenfalls war sie kompakt und 
handlich gebaut. Für Lars Wetzig eines der wichtigsten 
Merkmale der Maschine und auch ideal für Einsätze in 
verwinkelten und kleinen Privatgärten. 

Das TRIPLEX- Fräsmesserset überzeugt, da die Zähne 
durch einfaches Drehen mehrfach verwendbar sind 
und an der Baustelle gewechselt werden können. Lars 
Wetzig sagt: „Es war genau die Maschine, die wir für 
unsere Einsatzzwecke suchten. Am liebsten hätte ich 
das Ding schon direkt auf der Messe gekauft“. So wurde 
der Plan nun in die Tat umgesetzt. Wetzig kaufte bei 
VOGT 2013 eine FSI B20.

Nun schreiben wir das Jahr 2019 und fragen Lars 
Wetzig, ob er seine damals große Investition 
schon bereut hat:

Mit einem breiten Lächeln im Gesicht antwortet der 
Unternehmer: „Glücklicherweise haben wir schon 
kurz nach Anschaffung der FSI B20 einen größeren 
Auftrag von einer Wohnungsbaugenossenschaft 
erhalten. In einem Neubaugebiet mussten viele 
kleine Stubben möglichst schnell entfernt werden, 
ohne dabei größere Flurschäden zu hinterlassen. 
Dafür war die B20 natürlich ideal. In den ersten 
zwei Wochen haben wir so viel erwirtschaftet, 
dass sich die Fräse in kürzester Zeit amortisiert 
hat. In den besten Jahren haben wir mit der B20 
15.000 – 20.000 € Umsatz gemacht. In den letzten 
zwei Jahren ist es etwas weniger geworden, aber 
durchschnittlich haben wir immer noch 10.000 
€ pro Jahr eingenommen! Berücksichtigt man 
dabei die gesamten Kosten für Mitarbeiter (40 € 
/ Stunde), Kraftstoff (ca. 10-15 Liter pro Arbeitstag) 
und Verschleißteile (2 Satz Fräszähne pro Jahr für 
jeweils 190,- €) steht am Jahresende ein Gewinn 
von ca. 5000 – 6000 € zu Buche. Das ist ein 
guter Beitrag am Gesamtgeschäftsergebnis, im 
Verhältnis zur Größe der Maschine“.

Nach den Erfahrungen des Gartenbau-
unternehmers, sind Baumstümpfe mit einem 
Stammdurchmesser von 40-70 cm ideal. 

Bei dieser Größe kann mit Hilfe des Drehkranzes 
der ganze Stubben ohne Umsetzen oder 
Rangieren der Fräse beseitigt werden. Aber 
auch größere Durchmesser können mit der B20 
problemlos weggefräst werden, dann muss das 
Gerät gegebenenfalls verschoben werden. 

In Eigenregie haben Wetzig und sein Team einen 
zusätzlichen Haltegriff für den Transport über Treppen 
oder auf Rampen angebracht.  FSI hat diesen Vorschlag 
dankend aufgenommen und arbeitet schon an einer 
ähnlichen Lösung für die zukünftigen Modelle. Die 
von Lars Wetzig ebenfalls gewünschte Kunststoff-Box 
für Werkzeuge und Maschinendokumente ist für die 
aktuelle Version der FSI B20 bereits erhältlich. 

Der Unternehmer sagt: „Ich habe den Kauf definitiv 
nicht bereut und würde mich auch heute, 6 Jahre 
später, wieder für das gleiche Modell entscheiden.

 Wir schauen uns gelegentlich andere Stubbenfräsen 
in diesem Segment auf Fachmessen an, aber bislang 
haben wir noch keine Bessere gefunden“. Der VOGT 
After-Sales-Service (Ersatzteile, Serviceanfragen) hat 
bisher ebenfalls immer einwandfrei funktioniert. Hier 
sind wir auch sehr zufrieden, immer eine schnelle und 
unkomplizierte Abwicklung, kein langes Warten auf 
Ersatzteile, wie bei vergleichbaren Unternehmen, die 
ihre Teile  zum Teil aus den USA aufwändig importieren 
müssen, Die Ersatzteile die wir für die FSI B 20 benötigen, 
sind in der Regel immer 1-2 Tage nach Bestellung per 
Paketdienst da, die telefonische Erreichbarkeit ist sehr 
gut und  alle unsere Fragen wurden in den vergangenen 
Jahren immer schnell und  kompetent beantwortetet.

„DER GÄRTNER“ plant bei zukünftiger positiver 
Auftragslage evtl. noch eine größere Fräse mit voll-
hydraulischem Antrieb zu erwerben. Aufgrund der 
Flexibilität und Einsatzmöglichkeiten in schwer 
zugänglichen Bereichen wird die B20 aber niemals 
eingetauscht.

LARS WETZIG 
FASST DIE VORTEILE 

FÜR SEINEN BETRIEB ZUSAMMEN

„Das Stubbenfräsen ist für uns schnell 
verdientes Geld, ohne großen Aufwand. 
Die Einsatzkosten halten sich in Grenzen, 
die Arbeit ist einfach, mühelos und unsere 
Kunden sind stets begeistert, wenn sie sehen, 
was mit dem kleinen Ding (13 PS HONDA-
Benzinmotor) alles möglich ist“



Im Rahmen der diesjährigen Ver-
triebsbesprechung in Schmallen-
berg wurde der Firma VOGT eine 
besondere Ehrung durch den zu-
ständigen FSI power-tech Ver-
triebsleiter Klaus Holgersen zuteil. 
Seit Beginn der exklusiven Zusam-
menarbeit konnte VOGT nun über 
1000 FSI-Fräsen in Deutschland 
verkaufen. 

Klaus Holgersen freut sich insbe-
sondere über die stetig wachsen-
de Entwicklung: „Anfangs war die 
Marke FSI und das Produktpro-
gramm an professionellen Baum-
fräsen vollkommen unbekannt, 
die Stückzahlen bewegten sich im 
zweistelligen Bereich. Von Jahr zu 
Jahr konnten wir jedoch unsere Ab-
satzzahlen immer weiter steigern, 
sodass die VOGT GmbH nun unser 
weltweit stärkster Importeur und 
Deutschland unser wichtigster Ab-
satzmarkt ist.“ 

Auch Andre Vogt von der VOGT 
GmbH blickt optimistisch in die 
Zukunft: „FSI ist der einzige Stub-
benfräsen-Hersteller mit einem 
„Full-Line“-Programm und legt 
großen Wert auf eine zuverlässige 
Produktqualität mit hohem Bedien-
komfort. 

Somit sind 1000 verkaufte 
FSI-Maschinen 

gleichbedeutend 
mit 1000 zufriedenen Kunden. 

In den nächsten Monaten werden 
wir noch einige neue Modelle mit 
Raupenfahrwerk und Funkbedie-
nung präsentieren, um unsere 
Marktposition mit FSI power-tech 
weiter auszubauen.“

Die VOGT GmbH ist nicht nur für die 
Entwicklung und den Vertrieb der 
FSI-Maschinen zuständig, sondern 
bietet auch einen umfassenden 
Service: Alle Geräte werden bei 
näherem Interesse gerne im prak-
tischen Einsatz vorgestellt. 

Das Unternehmen VOGT hat meh-
rere Standorte in ganz Deutschland 
sowie Österreich und kann auf über 
100 regionale Service- und Ver-
triebspartner zurückgreifen.  Darü-
ber hinaus bietet das große Zent-
rallager eine jederzeit schnelle und 
unkomplizierte Ersatzteilversor-
gung. Der mobile VOGT Service mit 
eigenem Fuhrpark unterstützt nicht 
nur bei Vorführungen der Maschi-
nen, sondern garantiert auch einen 
optimalen Service nach dem Kauf. 

1000 STÜCK VERKAUFT!
Der Landschaftspflege-Spezialist VOGT ist für den Vertrieb und technischen Service der FSI Stubbenfrä-
sen in Deutschland zuständig. FSI power-tech aus dem dänischen Torring hat sich zu 100 Prozent auf die 
Produktion von professionellen Baumstumpffräsen spezialisiert und gilt als marktführender Hersteller in 
Europa.

VOGT INTERN  |  ABSATZ-JUBILÄUM MIT FSI
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VOGT verstärkt 
Geschäftsführung

Wolfgang Vogt, neben Andre Vogt ge-
schäftsführender Gesellschafter erläutert:

„Das außergewöhnliche Wachstum der 
letzten Jahre beim Geschäftsvolumen 
und Personal macht es erforderlich, uns 
in der Geschäftsführung breiter aufzustel-
len. Es war naheliegend, diese Position 
mit Peter Schauerte intern zu besetzen. 
Peter Schauerte  trägt seit Jahren in lei-
tender Position zum Erfolg unseres Unter-
nehmens bei und wird ab sofort als Proku-
rist größere Verantwortung übernehmen. 
Dieser Schritt erfolgt nicht zuletzt auch 
im Hinblick auf die geplanten, umfang-
reichen Investitionen zur Betriebserwei-
terung in den nächsten Jahren.“

EXPANSION
ÖSTERREICH
Gesamtverantwortung 
für österreichischen Markt übertragen

Vertrieb Außendienst

REINHARD BERR

Verkaufsgebiet:  Österreich

Reinhard Berr übernimmt in Zukunft den kompletten 
Vertrieb der VOGT GmbH in Österreich. Berr bringt 
langjährige Praxiserfahrung aus verschiedenen 
Funktionen in der Land- und Kommunaltechnikbranche 
mit. Schon seit einigen Jahren ist er für den Verkauf 
der VOGT Mulchtechnik (DRAGONE Schlegelmulcher, 
MDB Mulchraupen) im Nachbarland zuständig, Nun 
kommen noch zwei weitere Marken hinzu: Mit den 
FSI Stubbenfräsen und TP Holzhackern wird das 
Profitechnik-Programm der VOGT GmbH auch in 
Österreich abgerundet. 

„Unsere Kunden legen großen Wert auf eine hochwertige 
Verarbeitung und zuverlässige Arbeitsweise der 
Maschinen, daher sind die FSI Stubbenfräsen und TP 
Holzhacker prädestiniert für den österreichischen Markt“, 
so Reinhard Berr.

Die VOGT GmbH ist in Deutschland mit über 100 lokalen 
Vertriebs- und Servicepartnern tätig und betreut der-
zeit neun führende Marken aus dem Bereich der Land-
schaftspflege. „Österreich ist für uns ein wichtiger Markt 
zur Ausdehnung unserer Vertriebsstruktur, dass wir nun 
auch hier gemäß unserem Slogan „Profitechnik für die 
Landschaftspflege“ aktiver werden wollen liegt auf der 
Hand. Wir werden unseren österreichischen Kunden 
als Servicepartner mit ganzer Beratungstiefe zur Verfü-
gung stehen“, so Andre Vogt, Geschäftsführer der VOGT 
GmbH.
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VOGT INTERN  |  STRATEGIE
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VOGT INTERN  |  NEUE ANSPRECHPARTNER VERTRIEB

Vertrieb Innen- und Außendienst

VALENTIN STOCK  (25 Jahre)

Arbeitsort:  Niederlassung Süd (Untermünkheim)
Wohnort:  Baden-Württemberg, Wolpertshausen
Im Unternehmen seit:  01.12.2019

Mit einer Ausbildung zum Industriekaufmann und 
zweijähriger technischer Vertriebserfahrung wurde 
durch Valentin Stock ein solides Fundament für seine 
Weiterbildung zum Betriebswirt (Fachrichtung Vertrieb 
und Marketing) geschaffen. Durch seinen privaten 
Einsatz auf dem Milchviehbetrieb des Bruders ist er 
mit der Landtechnik tief verbunden und mit der Praxis 
bestens vertraut.

„An VOGT schätze ich besonders....
gleichzeitig im Innen- und Außendienst tätig sein zu kön-
nen. Damit ist man nahe am Kunden und bekommt auch 
Verständnis für die internen Prozesse. Eigenständiges Ar-
beiten und Entscheiden sind mir wichtig. Ich bin kein Stu-
benhocker, immer unterwegs und für Freizeitaktivitäten 
und Reisen jeglicher Art offen. An meine Reise nach Süd-
amerika erinnere ich mich gerne zurück. Mit einem schö-
nen Grillfeuer, einem leckeren Steak und selbstgezüchte-
ten Peperoni hole ich mir ein wenig Südamerika-Feeling 
auf die heimische Terrasse...“

	 MOBIL	 +49 160 94.78.42.66
	 MAIL	 v.stock@vogtgmbh.com

Vertrieb Außendienst

PAUL REBMANN  (29 Jahre)

Verkaufsgebiet:  Südliches Baden-Württemberg
Wohnort: Baden-Württemberg, Nahe Esslingen
Im Unternehmen seit:  01.12.2019

Nach seiner Ausbildung und Tätigkeit in einer 
Landmaschinenwerkstatt mit Schwerpunkt im 
technischen Service im Innen- und Außendienst, 
absolvierte Paul Rebmann erfolgreich seine Prüfung 
zum Landmaschinenmechanikermeister. Mit darauf-
folgenden weiteren beruflichen Engagements in der 
Landtechnik bringt er einen wertvollen Erfahrungsschatz 
ins VOGT-Team ein.

„An VOGT schätze ich besonders....
die flachen Hierachien, die ein flexibles und selbstständi-
ges Arbeiten mit eigenem Handlungsspielraum ermögli-
chen. Auch privat schlägt mein Herz für technische Lösun-
gen. Die zeitweise Mitarbeit auf dem landwirtschaftlichen 
Familienbetrieb ermöglicht es mir, eigene CAD-Konst-
ruktionen handwerklich in die Praxis umzusetzen und zu 
testen.  Ich bin gespannt, welche technischen Herausfor-
derungen mich bei den VOGT Kunden so erwarten, und 
starte mal mit null Punkten in Flensburg in den Vertriebs-
außendienst...“

	 MOBIL	 +49 175 22.70.440
	 MAIL	 p.rebmann@vogtgmbh.com

VERSTÄRKUNG FÜR DEN VERTRIEB

@@

Mit drei neuen Mitarbeitern vergrößert VOGT zum Jahreswechsel seine Vertriebsmannschaft. Geschäftsführer 
Wolfgang VOGT zeigt sich erfreut, gleich drei Kandidaten mit Background aus der Landtechnik für das Unterneh-
men gewonnen zu haben. Hier eine kurze Vorstellung unserer neuen Kollegen.



51www.vogtgmbh.com

WICHTIGE
KONTAKTE

Vertrieb Außendienst

CHRIS HERBST  (45 Jahre)

Verkaufsgebiet:  Thüringen, Sachsen, Sachsen-Anhalt
Wohnort:  Thüringen, Nahe Jena
Im Unternehmen seit:  01.01.2020

Mit langjährigem beruflichen Background im Bereich der 
Betreuung technischer Anlagen sowie als Techniker und 
Vertriebsberater in der Landtechnik-Branche verfügt 
Chris Herbst über ein hohes technisches Verständnis 
und sehr breite Produkt- und Branchenkenntnis, um 
unsere Kunden professionell und auf Augenhöhe zu 
beraten.

„An VOGT schätze ich besonders...
den Premiumanspruch  der Inhaber, denn es macht immer 
Spaß Qualität zu verkaufen und mit dem Kunden eine 
Top-Lösung für seine Anforderungen zu erarbeiten. Zum 
Feierabend steht dann meine Familie im Mittelpunkt. Vor 
Jahren habe ich mich mit Handball fit gehalten - heute 
bieten Haus und Garten einen willkommenen Ausgleich 
zum Handwerken und zur Selbstverwirklichung. Und 
nach getaner Arbeit freue ich mich gerne über ein leckeres 
Essen beim Griechen oder Italiener meines Vertrauens...“

	 MOBIL	 +49 160 95.70.42.88
	 MAIL	 c.herbst@vogtgmbh.com

@

VOGT Schmallenberg
ZENTRALE
VOGT GmbH & Co. KG	
Alte Straße 3	
57392 Schmallenberg
vs@vogtgmbh.com
Tel.: 02972-9762-0
Fax: 02972-9762-20

VOGT Untermünkheim
SÜDDEUTSCHLAND
VOGT GmbH & Co. KG	
Am Richtbach 1/2	
74547 Untermünkheim
vu@vogtgmbh.com
Tel.: 07944-942600-0
Fax: 07944-942600-20

ERSATZTEILE 
(ALLGEMEIN)
Tel.: 02972-9762-250
Tel.: 02972-9762-251

ERSATZTEILE
(NUR MDB GREEN CLIMBER)
Tel.: 02972-9762-255

WERKSTATT / SERVICE
(ALLGEMEIN)
Tel.: 02972-9762-0
service@vogtgmbh.com

VOGT Österreich
Reinhard Berr
Werksstr. 1
A-8753 Fohnsdorf
r.berr@vogtgmbh.com			
Tel.: 0043-69910979767



SUPPORT FÜR FACHHÄNDLER
VOGT INVESTIERT IN 
EVENT-TRAILER

Mit einem ganz neuen Verkaufstool sol-
len Fachhändler unterstützt werden. In 
Kürze erfahren Sie mehr!

ALLE NEUIGKEITEN
ZUR GALA-BAU
DIE VORBEREITUNGEN FÜR DIE 
BRANCHENMESSE DES JAHRES 
LAUFEN AUF HOCHTOUREN

Unsere Hersteller und die Ingenieure 
von VOGT werden auch in diesem Jahr 
eine interessante Palette an Neuigkei-
ten auf dem Sektor des GaLa-Baus zu 
verkünden wissen. Seien Sie gespannt!

AUSBLICK

DATUM VERANSTALTUNG
Februar /
März

DIVERSE FRÜHJAHRSAUS-
STELLUNGEN UNSERER HÄNDLER

03.04 -
05.04

FORSTLIVE
Offenburg

21.04 -
23.04.

BAUMPFLEGETAGE
Augsburg

01.07. -
04.07.

KWF-TAGUNG
Schwarzenborn Hessen

28.08. -
01.09.

ROTTAL-SCHAU
Karpfham

10.09. -
13.09.

MELA
Mühlengeez

16.09. -
19.09.

GALABAU
Nürnberg

10.10. -
15.10.

MUSWIESE
Rot am See

Auch in diesem Jahr präsentiert sich VOGT zu-
sammen mit seinen Partnern auf namhaften Ver-
anstaltungen rund um Forsttechnik, GaLa-Bau, 
Kommunaltechnik und der Landschaftspflege. 

AUSSTELLUNGEN UND 
FACHMESSEN
HIER SIND WIR DABEI

IN DER NÄCHSTEN AUSGABE
VON LANDSCHAFT PFLEGEN
FREUEN SIE SICH UNTER ANDEREM 
AUF DIESE THEMEN

	 ERFAHRUNGSBERICHTE
 	 VON TP 275, FSI D74 UND
	 GREENTEC SCORPION

	 PRAXIS CHECK
	 AST- UND HECKENPFLEGE
	
	 PORTRAIT HS HACKER
	 IM BAUKASTENSYSTEM

DAS KOMMT NEU!
DIESE HERSTELLER BRINGEN IN 
KÜRZE IHRE NEUIGKEITEN 

	 NEUE MDB-GERÄTETRÄGER
	 NEUE TP-MOTORGERÄTE
	 FSI D50 STUBBENFRÄSE
	 NEUE TIFERMEC MULCHKÖPFE
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Profitechnik für die Landschaftspflege

VOGT  GmbH & Co. KG
 
Hauptsitz: 
Alte Straße 3 | 57392 Schmallenberg | Tel. 02972-9762-0 | vs@vogtgmbh.com
 
Standort Süd: 
Am Richtbach 1/2 | 74547 Untermünkheim | Tel. 07944-942600-0 | vu@vogtgmbh.com
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